Ondernemersplan

Bedrijfsnaam



1. De ondernemer

1.1 Persoonlijke gegevens

Naam

Adres

Postcode

Woonplaats
Telefoonnummer
E-mailadres
Geboortedatum
Geboorteplaats
Nationaliteit
Burgerservicenummer
Burgerlijke staat
Levenspartner

Naam partner
Geboortedatum partner
Huwelijkse voorwaarden
Samenlevingsovereenkomst
Kinderen

Leeftijd kinderen

Opleidingen:

Opleiding

Werkervaring:

Werkgever

;ja/ nee

;ja/ nee
jalnee

Tijdvak Diploma (ja/nee)

Tijdvak Functie



1.2 Persoonlijke eigenschappen

Breng uw persoonlijke eigenschappen goed in kaart en beantwoord de volgende vragen:

Waarom wil ik ondernemer worden?

Bijvoorbeeld: vanwege de financiéle onafhankelijkheid, de vrijheid, of omdat u niet langer voor een
werkgever wilt werken. Of omdat u een goed idee heeft, dat u als ondernemer in de markt wilt
zetten.

Wat wil ik met mijn bedrijf bereiken?
Bepaal wanneer uw bedrijf voor u een succes is. Bijvoorbeeld: als u winst maakt, marktleider bent,
of persoonlijke groei bereikt.

Wat zijn mijn ondernemersvaardigheden?
Zet op een rij welke van uw eigenschappen en vaardigheden bijdragen aan het succes van uw bedrijf.
Heeft u bijvoorbeeld financieel inzicht, of bent u goed in netwerken?

Hoe ga ik me als ondernemer ontwikkelen?
U kunt bijvoorbeeld een seminar of cursus volgen, netwerken met andere ondernemers of zaken

uitbesteden.

2. Bedrijfsgegevens
2.1 De onderneming

Bedrijfsnaam
Inschrijfnummer KvK
Rechtsvorm

Adres

Postcode

Plaats
Telefoonnummer
E-mailadres

Website

Vergunningen
Verzekeringen

Wie verzorgt de administratie

2.2 Bedrijfsidee



2.3 De markt

Geef een omschrijving van uw markt. Geef tevens een beschrijving van uw toekomstige afnemers.
Wat zijn de ontwikkelingen in de markt en op welke manier gaat u hierop inspelen?

Welke concurrenten zijn er in de omgeving?

U dient dit cijfermatig te onderbouwen door middel van marktonderzoek.
Waarin onderscheidt u zich met uw onderneming?

2.4 Product / dienst

Geef een beschrijving van de producten / diensten die u gaat aanbieden en de toegevoegde waarde voor uw
klant. Denk bijvoorbeeld ook aan verpakking, garantie of snelle levering.

2.5 Prijs

Wat is de verkoopprijs van uw product / dienst? Hoe heeft u deze vastgesteld?
Wat is de kostprijs van uw product / dienst? Hoe heeft u deze vastgesteld?

2.6 Plaats

Waar gaat u uw bedrijf vestigen? Motiveer uw keuze voor deze locatie.

2.7 Promotie

Hoe bereikt u uw klanten? Welke promotiemiddelen gaat u inzetten? Denk daarbij ook aan beurzen,
nieuwsbrieven, internet of mond- tot- mond reclame.

2.8 Personeel

Hoeveel personeel wordt ingezet in het eerste jaar?



3. Financién
3.1 Investeringsbegroting

In de investeringsbegroting zet u op een rij welke investeringen nodig zijn om te starten en welke kunnen
wachten. Zo ziet u hoeveel geld u minimaal nodig heeft om uw bedrijf te kunnen beginnen.

Bedrag

Vaste activa

Goodwill

Grond

Gebouwen

Verbouwingen

Machines en installaties
Inventaris en gereedschap
Computerapparatuur en software
Transportmiddelen
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Totaal vaste activa

Vlottende activa
Voorraad grondstoffen
Voorraad gereed product
Onderhanden werk
Debiteuren
Voorfinanciering BTW
Overlopende posten
Kas, bank, giro
Onvoorzien
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Totaal vilottende activa €

Openings- en aanloopkosten €

Totaal investeringen €



3.2 Financieringsbegroting

In uw financieringsbegroting werkt u uit hoe de investeringen uit uw investeringsbegroting gaat bekostigen.
Gaat u naar de bank of komt u op een andere manier aan geld?

Bedrag

Eigen vermogen

Spaargeld €
Verhoging hypotheek privéwoning €
Achtergesteld vermogen €
Inbreng bedrijfsmiddelen €
Totaal eigen vermogen €
Vreemd vermogen lang

Hypotheek bedrijfspand €
Lening bank €
Leningen €
Leasing €
Overig €
Totaal vreemd vermogen lang €
Vreemd vermogen kort

Rekening-courant bank €
Leverancierskrediet €
Overig €
Totaal vreemd vermogen kort €

Totaal financiering €



3.3 Exploitatiebegroting

Met een exploitatiebegroting berekent u of uw bedrijf rendabel is. U maakt een inschatting van de omzet.
Daarna bekijkt u wat de kosten zijn om uw bedrijf draaiende te houden. Daarmee kunt u berekenen of uw
bedrijf winst of verlies gaat maken.

le jaar 2e jaar 3e jaar

Omgzet € € €
Inkoopwaarde van de omzet € € €
Bruto winst € € €
Kosten

Personeelskosten € € €
Afschrijvingen € € €
Huisvestingskosten € € €
Verkoopkosten € € €
Vervoerskosten € € €
Kantoorkosten € € €
Algemene kosten € € €
Bankrente en -kosten € € €
Totale kosten € € €

Resultaat voor belastingen € € €




3.4 Liquiditeitsbegroting

In een jaar wisselen inkomsten en uitgaven vaak sterk. In uw liguiditeitsbegroting staan ontvangsten en
uitgaven in een periode, bijvoorbeeld per maand of per kwartaal. Zo ziet u op welke momenten u geld
overhoudt of extra geld nodig heeft.

Bedrag

Banksaldo begin €

Ontvangsten:

Verkoop €
Btw op verkoop €
Overige ontvangsten €

Totaal ontvangsten €

Betalingen:

Inkoop

Btw op inkopen en kosten
Nettolonen en salarissen
Afdracht premies en sociale lasten
Afdracht btw

Huur, gas, licht, water, stroom
Rente

Aflossingen

Privé-opnamen

Overige uitgaven
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Totaal betalingen €

Banksaldo einde periode €



3.5 Persoonlijke begroting

U kunt ook eerst kijken hoeveel geld u privé nodig heeft en daar uw financieel plan op baseren. U berekent
wat u minimaal nodig heeft en telt daar belastingen, inkoopkosten en bedrijfskosten bij op. Zo weet u wat u
minimaal moet omzetten om privé rond te kunnen komen.

Bedrag

Uitgaven:

Huishoudelijke uitgaven

Vakantie

Duurzame consumptiegoederen
Huur

Gas, water, electriciteit
Ziektekostenverzekering
Arbeidsongeschiktheidsverzekering
Overige verzekeringen
Privé-gebruik auto

Privé-gebruik goederen / kosten
Rente en aflossing privé-hypotheek
Rente en aflossing privé-lening
Alimentatie

Inkomstenbelasting / premie volksverz.
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Totaal uitgaven

)

Ontvangsten:
Kinderbijslag
Huursubsidie

Inkomen partner
Inkomen uit onderneming
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Totaal ontvangsten €

Mogelijkheid om te sparen €



